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Die Jury
Sieben Experten

Neben den drei Versicherungs-
spezialisten des Finanzen Verlags
- Erhard Drengemann (,EURO"),
Lludwig Riepl (,EUROExtra“,
,Fonds & Co“) und Stephan Habe-
rer (,EURO am Sonntag") - be-
gutachteten vier externe Experten
die Produktneuerungen.

Thomas Adolph, Chef der
unabhangigen Frankfurter Finanz-
planung und Wirtschaftsberatung
AFW, unterstiitzt Kunden in Sachen
Geldanlagen und Versicherungen.
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R —
arauf warten nicht nur die
D beiden Oldies aus der Mup-
pet-Show schon lange, son-
dern auch BérsenJunkies: eine pri-
vate Rentenversicherung, mit der
man im Rentenalter noch von den
Renditechancen der Kapitalméarkte
profitiert. Genau dies hat in Deutsch-
land Aspecta mit der privaten Ren-
tenpolice Rente.Invest als erste Ver-
sicherung konsequent umgesetzt.
Anders als bei normalen fonds-
gebundenen Rentenpolicen wird bei
diesem Produkt zu Beginn der Aus-
zahlphase das Kapital nicht automa-
tisch in festverzinsliche Papiere um-
geschichtet, um vor den Turbulenzen
der internationalen Aktienmaérkte ge-
feit zu sein. Das Geld bleibt auch
wihrend der Auszahlphase in den
Fonds investiert. Dabei kann der
Kunde den Anteil der Investment-
rente ganz flexibel zwischen null und
100 Prozent wihlen. Vom ,klassi-
schen“ Rentenanteil kinnen dann
beispielsweise fixe Kosten gedeckt
werden und der Invest-Anteil sorgt
fiir einen zusatzlichen Rendite-Kick.
Weiteres Plus: Man kann sich sogar
einen VorschuB von bis zu sechs Pro-
zent auf die Kkiinftige Fonds-
performance auszahlen lassen.

Allerdings bekommt der Kunde
fiir diesen Teil keinen monatlichen
Festbetrag zugesichert. Die Auszah-
lung der Rente erfolgt lebenslang in

; Form einer festen Anzahl von In-

vestmentfonds-Anteilen. Dies erlaubt
den Kunden, auch im vierten Le-
bensviertel eine bessere Rendite als
mit normalen Fondspolicen zu er-
zielen. Denn bei der gestiegenen
Lebenserwartung haben selbst Rent-
ner einen Anlagehorizont von 20
Jahren und mehr. Dieser Zeitraum
reicht locker aus, um eventuelle
Kursschwankungen an den Finanz-
mérkten wieder auszugleichen.

Bei der Rente.Invest stehen exakt
46 Fonds von Gesellschaften wie
ABN Amro, Credit Suisse, DWS, Fi-
delity, Griffin, Merrill Lynch, Morgan
Stanley, Pioneer und Templeton zur
Auswahl. Die Kunden kénnen jeder-
zeit - auch in der Rentenphase - auf
die aktuelle Borsensituation reagie-
ren und ohne zusitzliche Kosten in
andere Fonds switchen.

»Wir wissen, daB die Rentenpha-
sen unserer Kunden auf Grund der
gestiegenen Lebenserwartung deut-
lich linger dauern werden als die An-

Mark Maller, Marketingchef der
Aspecta Versicherung

sparzeiten. Es liegt also nahe, dieser
Entwicklung in der Produktgestal-
tung Rechnung zu tragen und die
Kapitalmarktchancen optimal zu nut-
zen®, so Mark Moller, Marketingchef
der Aspecta AG, die zum drittgréBten
deutschen Versicherungskonzern
Thalanx gehirt.

Dieses wegweisende Konzept der
Fondsanteil-Rente iiberzeugte auch
die siebenkdpfige Fachjury (siehe
Randspalte). Sie kiirte die Aspecta
Rente.Invest zur Versicherungsinno-
vation des Jahres. Mit einem Golde-
nen Bullen (siehe Ausgabe 05/2006)
zeichnet der Miinchner Finanzen
Verlag besonders zukunftsweisende
Versicherungsprodukte aus.

Gesucht werden dabei Innovatio-
nen, die Meilensteine in der Pro-
duktwelt von morgen darstellen oder
die besonders nachahmenswert sind.
In diesem Jahr legten die Experten
bei den mehr als 30 eingereichten In-
novationen ihr besonderes Augen-
merk darauf, ob finanzielle Risiken
des demographischen Wandels -
Stichwort steigende Lebenserwar-
tung - fiir den einzelnen abgefedert
werden. Dabei war die Mehrzahl der
begutachteten Neuerungen sinnvoll.
Jedoch waren auch Vorschlédge dabei,
die eher fiir einen Marketingpreis in
Frage gekommen waren.

Vorbildlich auch der Zweitpla-
zierte, die WWK. Das Unternehmen
biindelt in seiner fondgebundenen
Rentenpolice Premium FondsRente
zahlreiche kundenfreundliche Rege-
lungen, die so bisher zwar alle schon
einzeln im Markt zu finden waren,
aber nicht in einem einzigen Pro-
dukt. Das Vertragswerk hat dadurch
aus der Sicht der Jury einen Vor-
bildcharakter. Ein GroBteil der Juro-
ren erwartet, daB sich kiinftig auch
fondsgebundene Rentenversicherun-
gen anderer Anbieter an diesem
WWEK-Produkt orientieren werden
und orientieren miissen.

Die Finanzmarki-Rentenpolice
des britischen Lebensversicherers
Legal & General belegte den dritten
Platz. Begriindung der Jury: Das Pro-
dukt vereint groBe Flexibilitat und
geringe Kosten vorbildhaft miteinan-
der. So kann der Kunde zwischen va-
riablen und regelmaBigen Beitrigen
wechseln, die Auszahlung 148t sich
ganz individuell zwischen dem 60.
und dem 100. Lebensjahr abrufen,
die Fondsverwaltungsgebiihr betragt
fiir alle angebotenen passiv gema-
nagten Indexfonds ein Prozent im
Jahr. Dieser Kostensatz wird dem
Kunden sogar garantiert. «
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Frank Breiting arbeitet bei Towers-
Perrin Tillinghast, einer Unter-
nehmensberatung, die sich
auf die Beratung von Versicherungs-
unternehmen spezialisiert hat.

Manifred Poweleit ist Griinder und
Chefredakteur des ,,Map-Report” -
einem der bekanntesten Fach-
Informationsdienste fiir die gesamte
Versicherungsbranche.

Friedrich Wanschka betreibt mit
www.wmd-brokerchannel.de
einen der wichtigsten konzern-
unabhéngigen Plattformen fiir
Finanzdienstleister.
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Gesetzliche Krankenkassen
Die giinstigsten Anbieter in der
Ubersicht (ca. 2 Seiten)
Faxabruf: 09 00/178 78 77 36

Private Rentenpolicen
Steuerspielrdume optimal nutzen.
Die besten Angebote (ca. 2 Seiten)
Faxabruf: 09 00/178 78 77 80

Berufsunfihigkeit
Die besten Policen (ca. 7 Seiten)
Faxabruf: 09 00/178 78 77 82

(1,99 Euro pro Minute (Computel) aus
dem deutschen Festnetz)




